
Region-Report

Metropolregion  
Rhein-Neckar
–

Der Region-Report Metropolregion Rhein-Neckar richtet sich mit  

immobilien- und finanzrelevanten Topthemen exklusiv an Immobi-

lien-Investoren in ganz Deutschland und Ihrer Region. Er erscheint 

in Zusammenarbeit mit der Wirtschaftsförderung Metropolregion 

Rhein-Neckar.

Zielgruppe: 
Asset-Manager, Baubürgermeister, Bauträger, Immobilienmakler,  

Immobilienverwalter und Facility Manager, Investoren, Finanzierer,  

Planer, Architekten, Politiker, Verbandsmitglieder und Projekt

entwickler in Deutschland und dieser Region

Verbreitung: 
Region-Report in der Immobilienwirtschaft-Ausgabe 01/2025,  

der digitalen Ausgabe und Online-Veröffentlichung auf haufe.de/ 

immobilien. Zusätzliche Verbreitung auf der MIPIM und zielgerichtet 

in der Metropolregion Rhein-Neckar.
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Wann: Dienstag, den 14.01.2025, 10:30 bis 12:00 Uhr

Ort: Mannheim

� �Exklusives Format mit limitierter Teilnehmerzahl  

(max. 5 Experten)

� �Vorbereitung und Durchführung des Experten- 

gesprächs durch Chefredakteur Dirk Labusch

� �Mehrseitige Veröffentlichung im Region-Report  

„Metropolregion Rhein-Neckar“ 

Beispiel eines Expertengespräches

� �L’Immo Podcast-Veröffentlichung (ab vier Teilnehmer) 

des Expertengesprächs auf acht Podcast-Kanälen  

(u.a. auf iTunes und spotify), auf Youtube und auf  

haufe.de/immobilien

Zusatzleistungen:

� �Veröffentlichung im Immobilienwirtschaft-Newsletter

� �Veröffentlichung des Expertengesprächs in der  

digitalen Ausgabe der Immobilienwirtschaft 

� �Online-Veröffentlichung des Region-Reports  

(als PDF-Datei) auf haufe.de/immobilien

� �Auf Wunsch 100 Exemplare des Region-Reports

Vorzugspreis: 4.900 €

� �1/1 Seite Geschäftsführer-Interview im  

Region-Report „Metropolregion Rhein-Neckar“

� �Online-Veröffentlichung des Region-Reports auf  

haufe.de/immobilien

� �Veröffentlichung des Geschäftsführer-Interview  

in der digitalen Ausgabe der Immobilienwirtschaft

Preis: 4.500 €

Expertengespräch
–
Präsenzformat

GESCHÄFTSFÜHRER- 
INTERVIEW
–

Anzeige

Warum sollten Unterneh­
men in ein digitales Park­
platzmanagementsystem 
wie parkoneer investieren? 
Was sind die Hauptvorteile?
Der wichtigste Vorteil eines 
digitalen Parkplatzmanage-
mentsystems wie parkoneer 
liegt in der effizienteren 
Nutzung von Flächen. 
Traditionelle Parkplätze 
sind oft nicht optimal aus-
gelastet. Mit einer digitalen 
Lösung können wir die 
Auslastung maximieren, 
indem wir Daten in Echtzeit 
nutzen, um die Verfüg-
barkeit von Stellplätzen 
zu steuern. Das bedeutet 
weniger ungenutzte Flächen 

und eine bessere Ressourcennutzung. Zudem ist es 
sehr einfach, diesen Effekt sofort sichtbar zu machen 
und steht auch im Mittelpunkt unserer Lösung: die 
Vereinfachung und Digitalisierung des sogenannten 
Büroparkens und die zugehörige Verwaltung der 
Parkberechtigungen. Hier liegen erhebliche Potenzia-
le zur Auslastungssteigerung und ist der wesentliche 
Schritt zur Optimierung der Parkflächennutzung.

Können Sie näher erläutern, wie dies zugleich zur  
Generierung zusätzlicher Einnahmen führen kann?
Unternehmen verfügen oft über Parkflächen, die 
außerhalb der Stoßzeiten oder am Wochenende 
brachliegen. Mit parkoneer können diese Flächen 
flexibel an Dritte vermietet werden, z.B. andere 
Unternehmen, Anwohnende oder Besuchende. So 
verwandeln wir ungenutzte Ressourcen in eine zu-
sätzliche Einnahmequelle, ohne dass dafür größere 
Investitionen in neue Infrastruktur notwendig sind.

Eine der Herausforderungen bei der Verwaltung  
von Parkplätzen ist die Benutzererfahrung. Wie  
verbessert parkoneer die Customer­ und Employee­
Journey?
Parken ist oft der erste und letzte Touchpoint einer 
Reise. Mit parkoneer möchten wir diesen Moment so 
angenehm wie möglich gestalten. Nutzende können 
im Voraus Parkplätze buchen, in Echtzeit sehen, wo 
freie Plätze sind, und kontaktlos ein- und ausfahren. 
Diese nahtlose Integration spart nicht nur Zeit, son-
dern reduziert auch Stress.

Inwiefern tragen solche digitalen Services zu einer 
besseren Zukunft bei?
Digitale Services wie parkoneer sind nicht nur be-
nutzerfreundlich, sondern auch nachhaltig. Durch die 
effiziente Nutzung von Parkflächen und die Minimie-
rung von Suchverkehr tragen wir zur Reduzierung 
von CO2-Emissionen bei. Zudem sammeln wir wert-
volle Daten, die Unternehmen dabei helfen, Mobili-
tätsmuster besser zu verstehen und ihre Ressourcen 
noch zielgerichteter einzusetzen. Das ist ein wichtiger 
Schritt hin zu einer smarten und nachhaltigen Mobi-
lität.

Sie erwähnten bereits die Bedeutung des Parkens  
als Teil der Mobilitätskette. Können Sie das weiter 
ausführen?
Parken wird oft isoliert betrachtet, ist aber tatsäch-
lich ein zentraler Bestandteil der gesamten Mobili-
tätskette. Ein gut organisiertes Parkmanagement 
kann das Zusammenspiel verschiedener Verkehrs-
mittel erheblich verbessern. Mit parkoneer schaffen 
wir Schnittstellen zu anderen Mobilitätslösungen 
und tragen so zu einer reibungslosen, multimodalen 
Mobilitätskette bei. Das macht Parken nicht nur 
zum ersten und letzten, sondern zu einem integralen 
Touchpoint der gesamten Reise.

Abschließend: Warum sollte man sich für parkoneer 
entscheiden?
Als Teil der Scheidt & Bachmann Gruppe haben wir 
bei parkoneer es uns zur Aufgabe gemacht, smarte 
Parkplatzmanagementlösungen zu realisieren. Wir 
bieten eine Lösung maßgeschneidert auf die Bedürf-
nisse von Büroimmobilien, Multi-Company- und 
Mixed-Use-Buildings, die den Return on Invest 
maximiert und gleichzeitig den Immobilienstandort 
aufwertet. Mit unserer Expertise sorgen wir dafür, 
dass das Immobilienmanagement nicht nur ressour-
censchonend, sondern auch zukunftssicher ist.

FELIX  
THEUERZEIT
 Head of Sales 
Car Access bei 

Scheidt & Bach-
mann Parking 
Solutions, ver-
antwortet den 
Vertrieb von 
parkoneer

PARKEN NEU GEDACHT:  
DIGITAL UND EFFIZIENT
Büroimmobilien, Multi-Company-  
und Mixed-Use-Buildings: Wie lassen 
sich dort mithilfe von digitalem Park-
platzmanagement die Mitarbeiter-  
und Kundenreise verbessern und neue 
Einnahmen generieren?

43 · Immobilienwirtschaft · 04 / 2024
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Format 1/1 1/2 1/3

alle Preise 4c, 
Formate in mm

Ausrichtung  quer hoch quer hoch

Satzspiegel (B x H) 185 x 264 185 x 130 90 x 264 185 x 88 58 x 264

im Anschnitt* (B x H) 210 x 297 210 x 148 105 x 297 210 x 99 72 x 297

Preis 4.900 € 3.500 € 2.500 €

werbeformen und Preise

* zzgl. 5 mm Beschnitt

Media Sales

Buchung/Disposition/ 
Rechnungsstellung

Jonas Miller 
Tel. 0931 2791-457
anzeigen@haufe.de

Datenanlieferung

Tel. 0931 2791-770
daten@haufe.de

Unternehmensanschrift

Haufe-Lexware GmbH & Co. KG
Unternehmensbereich Media Sales
John-Skilton-Str. 12
D-97074 Würzburg

Tel. 0931 2791-770
mediasales@haufe.de
www.media.haufe.de

Kontakt

Michael Reischke

Tel. 0931 2791-543

michael.reischke@haufe.de

Klaus Sturm

Tel. 0931 2791-733

klaus.sturm@haufe.de
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