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Region-Report

Metropolregion  
Berlin-Brandenburg
–

Der Region-Report Metropolregion Berlin-Brandenburg richtet 

sich mit immobilien- und finanzrelevanten Topthemen exklusiv an 

Immobilien-Investoren in ganz Deutschland und Ihrer Region.  

Es erscheint in Zusammenarbeit mit unseren Partnern in Berlin.

Zielgruppe: 
Asset-Manager, Baubürgermeister, Bauträger, Immobilienmakler,  

Immobilienverwalter und Facility Manager, Investoren, Finanzierer,  

Planer, Architekten, Politiker, Verbandsmitglieder und Projektent

wickler in Deutschland und dieser Region.

Verbreitung: 
Region-Report in der Immobilienwirtschaft-Ausgabe 01/24 und  

Online-Veröffentlichung auf haufe.de/immobilien. Zusätzliche  

zielgerichtete Verbreitung in der Metropolregion Berlin- 

Brandenburg. 
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10.509
Druckauflage*

401.673 
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haufe.de/immobilien

14.430
Newsletter-Abonnenten

> 40.000 
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Media Kanäle***

***kumulierte Anzahl der Follower der Twitter, Xing und LinkedIn Kanäle der Immobilienwirtschaft

* II/2023
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Wann: 16.01.2024, 14:00 bis 15:30 Uhr

Ort: Repräsentative Location in Berlin

� �Exklusives Format mit limitierter Teilnehmerzahl 

(max. 5 Experten)

� �Vorbereitung und Durchführung des Experten

gesprächs durch Chefredakteur Dirk Labusch

� �Mehrseitige Veröffentlichung im Region-Report  

„Metropolregion Berlin-Brandenburg“ 

� �L’Immo Podcast-Veröffentlichung des Expertenge-

sprächs auf acht Podcast-Kanälen (u.a. auf iTunes 

und spotify), auf Youtube und auf  

haufe.de/immobilien  

Beispiel einer Podcast-Veröffentlichung

Preis: 5.900 €

� �1/1 Seite Experten-Interview im Special  

„Metropolregion Berlin-Brandenburg“ 

� ��Veröffentlichung des Experten-Interviews in  

der Immobilienwirtschaft-App (Ausgabe 01/24)

� �Online-Veröffentlichung des Region-Reports auf  

haufe.de/immobilien

Preis: 3.900 €

Premium-Paket
–
Expertengespräch

BASIS-PAKET
–

Anzeige

Herr Petersen, können Sie uns zu-
nächst etwas über Smartvatten und 
die Ziele bei der Unternehmensgrün-
dung erzählen? Was hat Smartvatten 
dazu inspiriert, in die Wasserwirt-
schaftsbranche einzusteigen? 
Smartvatten wurde mit dem klaren 
Ziel gegründet einen sinnvollen 
Beitrag zur Wassereinsparung und 
Nachhaltigkeit im Immobiliensektor 
zu leisten. Wir begannen zunächst 
mit der Ausstellung von Zertifikaten 
und wassersparenden Equipment, 
stellten aber schnell fest, dass ein 
steigender Bedarf an einem wirk-
lichen Verständnis für Wasser und 
zuverlässigen Daten bestand. Heute 

bietet Smartvatten praktische Lösungen an welche 
es den Akteuren im Immobiliensektor ermöglichen, 
ihren Wasserverbrauch effektiv zu überwachen, klare 
Daten zu erhalten und diese Daten sinnvoll zu nut-
zen. Durch Übernahmen in den letzten Jahren deckt 
Smartvatten nun den gesamten Wasserkreislauf ab 
und bietet Lösungen sowohl für den Immobiliensek-
tor als auch für Wasserversorgungsunternehmen an. 

Können Sie im Detail erläutern, wie ihre Lösung 
funktioniert und welche Vorteile sie dem Kunden 
bietet? 
Unsere Technologie ermöglicht die Überwachung und 
Leckageerkennung in Echtzeit, was unseren Kun-
den hilft, Wasser, Geld und Energie zu sparen. Wir 
überwachen und analysieren den Wasserverbrauch 
über Haupt- und Nebenzähler in den Liegenschaften. 
Unser optisches Lesegerät misst den Wasserverbrauch 
digital auf den Deziliter genau.  Die gesammelten 
Daten werden in unser Online-Portal eingespielt, wo 
unsere Kunden visuelle Einblicke in den Wasserver-
brauch ihrer Gebäude erhalten. Der dritte Schritt 
besteht darin die Daten sinnvoll zu nutzen, indem für 

jedes Gebäude eine klare Wasserstrategie entwickelt 
und Wasser in die ESG-Strategie einbezogen wird. 
Unsere Kunden haben die Möglichkeit mit Smart-
vatten Punkte für Nachhaltigkeitszertifizierungen 
wie BREEAM, GRESB, DGNB oder Green Key zu 
sammeln. 

Viele Unternehmen scheinen sich bisher in ihrer ESG-
Strategie mehr auf die Reduzierung der CO2-Emis-
sionen oder des Energieverbrauchs zu konzentrieren, 
um die Nachhaltigkeit ihrer Gebäude zu messen.
Es ist richtig, dass Wasser in ESG-Strategien bisher 
eher eine untergeordnete Rolle gespielt hat. Wasser 
war im Vergleich zu Gas und Energie an den meisten 
Orten relativ billig. Aber die Dinge ändern sich. In 
Europa erleben wir eine Dürre nach der anderen, 
was zu einer zunehmenden Wasserknappheit führt. 
Und wenn eine Ressource knapp wird, wird sie 
teurer. Aber das ist noch nicht alles. Der Wasserver-
brauch ist direkt mit den CO2-Emissionen ver-
knüpft. Wir brauchen Energie, um Wasser zu erhit-
zen, es aufzubereiten und so weiter. Deshalb möchte 
Smartvatten die nachhaltige Wassernutzung als 
integralen Bestandteil eines jeden Ziels der nachhal-
tigen Entwicklung etablieren. In einem gemeinsamen 
Webinar mit unserem Partner GRESB zum Thema 
Wassermanagement in einer ESG-Strategie nahmen 
über 500 Teilnehmer teil. Das hat uns gezeigt, dass 
wir nicht die Einzigen sind die glauben, dass wir ein 
nachhaltiges Wassermanagement-Modell entwickeln 
müssen. 

Wie sehen die nächsten Schritte für Smartvatten aus? 
Was ist das Ziel für die Zukunft? 
Smartvatten möchte bis 2025 der nordische Wasser-
Champion werden. Zusätzlich weiten wir unseren 
Service auf ganz Europa aus. Im Moment konzent-
rieren wir uns auf den deutschen Markt und freuen 
uns darauf die Branche bald auf der EXPO REAL in 
München zu treffen. Und natürlich entwickeln wir 
unseren Service ständig weiter. In Finnland bieten wir 
jetzt Sperrventile an, mit deren Hilfe unsere Kunden 
nicht nur eine Leckagewarnung erhalten, sondern 
die betroffenen Leitungen auch sofort automatisch 
absperren können. Ein weiteres Projekt an dem wir 
arbeiten ist der Asset-Benchmark-Report, der es gro-
ßen Portfolio-Eigentümern nun ermöglicht ihre Ge-
bäude miteinander zu vergleichen und einen klaren 
Einblick in ihren Verbrauch zu erhalten. Es gibt also 
noch viele spannende Projekte, die vor uns liegen. 

Vielen Dank für Ihre Einblicke!
Danke.

HENRIK KØLLE 
PETERSEN  

hat einen Ab-
schluss von der 

Copenhagen 
Business School 
und ist seit Ja-

nuar 2023 CEO 
von Smartvatten. 

UNDERSTANDING WATER –  
FÜR EINE NACHHALTIGE ZUKUNFT
Im Interview spricht HENRIK KØLLE 
PETERSEN, CEO des finnischen Wasser-
effizienz-Spezialisten Smartvatten, über 
Wasserknappheit und nachhaltiges Wasser- 
management in der Immobilienbranche.
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Buchungsschluss  
Premium-Paket
18.12.2023

2024

Buchungsschluss  
Basis-Paket 
15.01.2024

2024

Zusatzleistungen:

� �Veröffentlichung im Immobilienwirtschaft-Newsletter

� �Veröffentlichung des Expertengesprächs in der  

Immobilienwirtschaft-App

� �Online-Veröffentlichung des Region-Reports  

(als PDF-Datei) auf haufe.de/immobilien

� �Auf Wunsch 100 Exemplare des Region-Reports

https://www.haufe.de/download/immobilienwirtschaft-32022-immobilienwirtschaft-fachmagazin-fuer-management-recht-praxis-562246.pdf#page=35
https://haufe-immobilienpodcast.podigee.io/183-wenn-immobilien-investoren-nicht-mehr-investieren
https://haufe-immobilienpodcast.podigee.io/183-wenn-immobilien-investoren-nicht-mehr-investieren
https://haufe-immobilienpodcast.podigee.io/183-wenn-immobilien-investoren-nicht-mehr-investieren
https://haufe-immobilienpodcast.podigee.io/183-wenn-immobilien-investoren-nicht-mehr-investieren
http://www.haufe.de/immobilien
http://haufe.de/immobilien
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Format 1/1 1/2 1/3

alle Preise 4c, 
Formate in mm

Ausrichtung  quer hoch quer hoch

Satzspiegel (B x H) 185 x 264 185 x 130   90 x 264 185 x 88 58 x 264

im Anschnitt* (B x H) 210 x 297 210 x 148 105 x 297 210 x 99 72 x 297

Preis 4.900 € 3.500 € 2.500 €

werbeformen und Preise

* zzgl. 5 mm Beschnitt

Media Sales

Buchung/Disposition/ 
Rechnungsstellung

Jonas Miller
Tel. 0931 2791-457
anzeigen@haufe.de

Datenanlieferung

Tel. 0931 2791-770
daten@haufe.de

Unternehmensanschrift

Haufe-Lexware GmbH & Co. KG
Ein Unternehmen der Haufe Group
Niederlassung Würzburg
Unternehmensbereich Media Sales
John-Skilton-Straße 12
D-97074 Würzburg

Tel. 0931 2791-770
mediasales@haufe.de
www.mediacenter.haufe.de

Kontakt

Michael Reischke

Tel. 0931 2791-543

michael.reischke@haufe.de

Klaus Sturm

Tel. 0931 2791-733

klaus.sturm@haufe.de

Termine Anzeigenbuchung
Buchungsschluss: 22.01.2024
Druckunterlagenschluss: 29.01.2024

2024
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